Le crédit de I'entrepreneur s'est fait rapidement
une belle place sur le marché des financements

La jeune société charentaise spécialisée
dans la négociation de financements
auprés des banques souffle sa premiére bougie
en ce mois du printemps.

Une année couronnée de succés
avec plus de 4 millions d’euros
de financements négociés
et I'embauche d’un nouveau collaborateur.
De belles perspectives s'ouvrent
au Crédit de I'entrepreneur.

jamin Ribano, diplémé en finance-

bangue-assurances et comptabilisant
dix années d'expérience dans le domaing
bancaire,

P aroleest donnée & son fondateur, Ban-

Rappelez-nous lorigine du Crédit de
I'entreprenaur

=Tout est né d'un constat. Rechercher et né-
gocier unfinancement est une étape longuea
et décisive | Bt souvent un parcours du corm-
battant pour qui n'est pas totalement fami-
liarisé avec le terrain et le monde de la
bangue. De plus, les différences de taws an-
tre les bangques ne sont pas négligeables. Ja
me suis dit qu'il fallait trouver des solutions
pour les porteurs de projet afin de faciliter
leurs démarches, séouriser leur dossier et op-
timiser leurs conditions de crédit.»

En quoi consiste votre activité en tant
que négociateur en financements 7
aMon travail consiste & faire le tour des
bangues at & négoder auprés delles les
meilleures conditions de financernent du
marché. L'objectif : faire accéder mes clients
# des taux préférentiels quils n"auraient pu
obtenir seuls dans un délai aussi court. Pen-
dant ce temps, mes clients peuvent se
consacrer pleinement 3 la réalisation de leur
projets.

Pouvez-vous nous décrire la démarche
«pas & pas® d'un dossier 7

#lorsque I'on me confie un projet, je pro-

Témoignage

cade & un exarnen complat de ceui-c pour
en vérifier la faisabilité, Connaissant parfai-
tement les attentes des banques, je rédige
et constitue ensuite le dossier da demande
de cradit selon les normes de présantation
bancaire.

Jidertifie las banques las plus approprises
et les plus réceptives au type de projet que
jo défends at qui seront & méama dele finan-
Car,

Vient apras le temps des négociations du
prét : taux, frais de dossier, garanties, assu-
rances, ainsi que les négaociations des condi-
tions de fonctionnameant de compte (frais de
tenue de compte, commissions de mouve-
ment, commissions de carte bleue, etc.). Un
ensamble de questions techniques, dévo-
reuses de temps et véritable casse-téte pour
le non initi&. Et enfin, je sélectionne la meil-
leure offre, celle qui est la plus adaptée aux
besoins du dient.C est un processus rigou-
reux, minutieux et efficace.»

Qui peut faire appel & vos services 7 Les
entreprenaurs seulement 7

«)intarviens auprés des commergants, arti-
sans, franchisés, professions libérales, TPE et
PME, situés en France mé&tropolitaine, pour
tous leurs besoins de financement liés & la
création et la reprise d’une entreprise, ou au
développement d'une entreprise d&j4 en ac-
tivité, Ja suis amené & négoder les finance-
ments de fonds de commerce, de parts so-
ciales, de locaux profassionnels, de ma-

Antoine Arnoux, 26 ans, créateur d'entreprise, a décidé de confier son
projet & un spécialiste. Le crédit de I'entrepreneur a réussi en moins de
deux semaines 4 obtenir un financement dans d'excellentes conditions
pour le lancement de son activité. Antoine Arnoux n'hésite pas a dé-
clarer: «Je recommande Le crédit de 'entrepreneur a tous ceux qui veu-

lent créer une entreprise.»

— e

chinas, de tracteurs routiers, etc. Le crédit
de'entrapreneur est né pour les profession-
nels. Cependant, |"offre des prestations
identiques aux particuliers qui recherchent
le meilleur taux pour leur prét immobilier.z

A quel moment faire appel & vos ser
vices T

«0n n‘a pas dews fois "'occasion de faire une
bonne premigre impression. C'est en
amont, & I"étape ol le projet est mor, o0
Femprunteur s'appréte & contacter les
banques, que La crédit de I*entreprenaur ast
en mesure d'intervenir et d’obtanir les meil-
leurs résultats. »

Evidemment votre travail a un colt.
Quel est-il 7

«Les honoraires dépendent de la nature et
de la complexité du projet. Ils ne sont dus
qu‘an cas d'obtention des financements. »

Les atouts du Crédit de I"'entrepreneur
Indépendance: Aucune exclusivité awvec
une banque en particulier. C'est pour le
client la garantie d'une totale objectivité et
IFassurance d‘obtenir la ‘vraie’ meilleure
offre.

- Savoir-faire: Son travail abouti est appré-
cié des bangues qui voient amiver des dos-
siers «travaillés» et complets, qui facilitent
leur prise de décision et leur traitemeant.

- Expertise: Qui mieux qu'un professicnnel
de la banque peut négocer wos fimance-
ments auprés des banques?

- Réactivité: Les projets sont menés avec ri-
gueur, rapidits et efficacité.

- Réseau: L'ancrage local de Benjamin Ri-
bano lui permet de bénéfider d'un réseau
de connaissances qui contribue 3 lefficdence
de son action.

Vous avez un projet de financement, faites
appel & un interlocuteur unique qui fera
pour wous le tour des banques. Le crédit de
l'entrepreneur vous conseille, wous accom-
pagne personnallement et vaille 3 défandre
vos intéréts,
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